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IMPORTANT

AFIN D'ACCELERER LE TRAITEMENT DE VOTRE DOSSIER, NOUS VOUS DEMANDONS DE REMPLIR ET DE SIGNER LE
PRESENT FORMULAIRE ET DE NOUS TRANSMETTRE LES RENSEIGNEMENTS REQUIS.

LES RENSEIGNEMENTS DEMANDES SERONT REQUIS POUR L'ANALYSE DE VOTRE DOSSIER ET POUR FINS DE
COMPILATIONS STATISTIQUES.

CE DOCUMENT CONTIENT LA MAJORITE DE L'INFORMATION PERTINENTE AU DEMARRAGE DE VOTRE ENTREPRISE,
TOUT COMME VOTRE CURRICULUM VITAE LE FAIT POUR VOUS, LORSQUE VOUS CHERCHEZ UN EMPLOI.

IL SERVIRA DE BASE A L'ELABORATION D'UN PLAN D'AFFAIRES AFIN :

D'OBTENIR D'AUTRES AIDES FINANCIERES GOUVERNEMENTALES ;
D'OBTENIR DU FINANCEMENT AUPRES DE VOTRE INSTITUTION FINANCIERE.

CE DOCUMENT NE DOIT PAS COMPRENDRE D'INFORMATIONS INUTILES. CE SONT LES FAITS VERIDIQUES ET
VERIFIABLES QUI INFLUENCENT LES DECISIONS DES FINANCIERS ET DES ANALYSTES.

NOTRE DECISION NE SERA AUCUNEMENT INFLUENCEE S| VOUS AVEZ FAIT APPEL A UN CONSULTANT. ALORS,
REMPLISSEZ CE DOCUMENT AU MEILLEUR DE VOS CONNAISSANCES. PAR LA SUITE, IL VOUS SERVIRA DANS
L'ELABORATION DE VOTRE PLAN D’AFFAIRES. N'HESITEZ PAS A UTILISER LE VERSO DES PAGES POUR Y INSCRIRE
DES NOTES SUPPLEMENTAIRES.

REMPLISSEZ LE TOUT SELON VOTRE JUGEMENT | NOUS SAVONS QUE VOUS N'ETES PAS UN SPECIALISTE DANS CE
DOMAINE, ALORS NE VOUS INQUIETEZ PAS, NOUS POURRONS AU BESOIN MODIFIER VOS REPONSES.

A

B)

C)

D)

E)

F)

CLAUSE DE NON-RESPONSABILITE

LE PARTICIPANT ADMISSIBLE CONSULTE LE COORDONNATEUR, EN L'OCCURRENCE LA FONDATION
« NOTRE RELEVE EN AFFAIRES », POUR L'ELABORATION D’UN PLAN D'ENTREPRISE ET RECONNAIT QUE
LES SERVICES DU COORDONNATEUR SE LIMITENT A FOURNIR LE SUPPORT TECHNIQUE DANS LE
CHEMINEMENT DU DOSSIER D'ENTREPRISE DU PARTICIPANT ADMISSIBLE.

LE PARTICIPANT ADMISSIBLE DECLARE QUE TOUTES LES INFORMATIONS ET CONCLUSIONS DU PLAN
D’ENTREPRISE SONT SES PROPRES INFORMATIONS ET IL EN GARANTIT LA VERACITE ET EN ASSUME
L'ENTIERE  RESPONSABILITE. DE PLUS, TOUT RETARD OCCASIONNE PAR LA CUEILLETTE
D'INFORMATIONS DEMEURE LA RESPONSABILITE DU PARTICIPANT ADMISSIBLE.

LE PARTICIPANT ADMISSIBLE RENONCE EXPRESSEMENT A L'EXERCICE DE TOUT RECOURS LEGAL
CONTRE LE COORDONNATEUR, SES CONSULTANTS ET SES CONSEILLERS COMME RESPONSABLES
POUR TOUTE PERTE, TOUT DOMMAGE, OU TOUT MANQUE A GAGNER SUITE A LA MISE EN CEUVRE DE
SON PROJET D'ENTREPRISE.

LE PARTICIPANT ADMISSIBLE RECONNAIT QUE LE COORDONNATEUR, SES EMPLOYES, SES
CONSULTANTS ET CONSEILLERS AGISSENT UNIQUEMENT A TITRE DE RESSOURCES DANS
L'ELABORATION D'UN DOSSIER D’ENTREPRISE. LE PARTICIPANT ADMISSIBLE DEMEURE LE SEUL
PROMOTEUR ET DECIDEUR DU PROJET ET EN ASSUME L'ENTIERE RESPONSABILITE.

LE PARTICIPANT ADMISSIBLE AUTORISE QUE LE COORDONNATEUR ET LES MEMBRES DU COMITE DE
SELECTION PUISSENT DISCUTER DE SA SITUATION ET DE SON PROJET D'ENTREPRISE AVEC TOUTE
PERSONNE, TOUTE ENTREPRISE OU TOUT ORGANISME QU'ILS JUGENT APPROPRIE.

L'UTILISATION DES SERVICES DU COORDONNATEUR NE PREJUGE EN RIEN DE LA DECISION FINALE
QUANT A L'OCTROI DE L' AIDE FINANCIERE DEMANDEE, LE POUVOIR DECISIONNEL APPARTENANT AU
COMITE DE FINANCEMENT DE LA FONDATION.
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FORMULAIRE D'EVALUATION DE PROJET

IDENTIFICATION

NOM :
ADRESSE :
VILLE : CODE POSTAL :
TELEPHONE : TELECOPIEUR :
CELLULAIRE / TELEAVERTISSEUR : COURRIEL :
RENSEIGNEMENTS GENERAUX
SEXE: FEMME QO HOMME Q

DATE DE NAISSANCE :

AUTOCHTONE Q  IMMIGRANT a CANADIEN O

COMMENT AVEZ-VOUS ENTENDU PARLER DE LA FONDATION ?

JOURNAL (LEQUEL) : AMIS, PARENTS, PROCHES :

CENTRE LOCAL D'EMPLOI : AUTRE :
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1.

LE TRAVAIL INDEPENDANT COMME OPTION
(A COMPLETER DANS LES CAS DE DEMARRAGE OU D' ACQUISITION D'ENTREPRISE)

1.1 QU’EST-CE QUI VOUS ATTIRE DANS LE TRAVAIL INDEPENDANT ? (COCHEZ LES TROIS ASPECTS
LES PLUS IMPORTANTS EN INDIQUANT VOS PRIORITES PAR 1, 2, 3).

ETRE MON PROPRE PATRON EN DIRIGEANT MON ENTREPRISE.

ETRE INDEPENDANT.

TRAVAILLER A DES HEURES REGULIERES.

POUVOIR TRAVAILLER CHEZ MOI.

TRAVAILLER DANS UN DOMAINE QUI ME PLAIT.

EXPLOITER UNE ENTREPRISE FAMILIALE.

REVENUS INTERESSANTS.

CROISSANCE DES REVENUS.

POSSIBILITE DE M’ OCCUPER DE MA FAMILLE PENDANT QUE JE TRAVAILLE.

CAPACITE DE M’ AFFRANCHIR DE L' ASSURANCE-EMPLOI.

AUTRES

RAISONS

1.2 POURQUOI AVEZ-VOUS PRIS LA DECISION DE DEMARRER OU D'ACQUERIR UNE ENTREPRISE ?
QUELS SONT VOS OBJECTIFS DANS LA REALISATION DE CE PROJET ? (HISTORIQUE DE L'IDEE,
OPPORTUNITE DANS LE MARCHE, OBJECTIFS PERSONNELS, ETC.)

1.3 ETES-vous APPUYE(E) PAR VOS PROCHES ? AVEZ-VOUS DES MEMBRES DE VOTRE
ENTOURAGE QUI SONT EN AFFAIRES ?

1.4 EST-CE QUE VOTRE CONTEXTE FAMILIAL VOUS PERMET D’ETRE EN AFFAIRES ?
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2,

1.5 DE QUELLE AIDE AVEZ-VOUS BESOIN POUR CREER, ACQUERIR VOTRE ENTREPRISE OU DEVENIR

TRAVAILLEUR INDEPENDANT ? (COCHEZ TOUS LES ELEMENTS QUI S’ APPLIQUENT) :

FORMATION SUR LA FACON DE CREER OU D' ACQUERIR UNE ENTREPRISE :
SPECIFIEZ :

FORMATION SUR LA FACON DE GERER UNE ENTREPRISE (MISE EN MARCHE, GESTION DU
PERSONNEL, ETC.) :

SPECIFIEZ :

FORMATION POUR ACQUERIR UNE COMPETENCE PARTICULIERE :
SPECIFIEZ :

FORMATION SUR LA COMPTABILITE :
SPECIFIEZ :

FORMATION SUR LE CALCUL DES PAIES :
SPECIFIEZ :

AIDE POUR TROUVER LES FONDS QUI PERMETTRONT D' ACQUITTER LES FRAIS DE DEMARRAGE :
SPECIFIEZ :

FRAIS DE GARDE :
NOMBRE D'ENFANT(S) :

AIDE POUR PERSONNES HANDICAPEES :
SPECIFIEZ :

AUTRES

(SPECIFIEZ) :

DESCRIPTION DU PROJET

2.1 EXPOSEZ BRIEVEMENT VOTRE PROJET :
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2.2 QUEL SERA LE NOM DE VOTRE ENTREPRISE ET L' ADRESSE DU SIEGE SOCIAL ?

NOMm :

ADRESSE :

VILLE :

2.3 INDIQUEZ LE NOM DU OU DES PROMOTEURS, LEURS FONCTIONS ET LEURS PARTS DANS CE
PROJET :

NOM FONCTION PART EN % MISE DE FONDS

2.4 COMBIEN D'HEURES PAR SEMAINE, EN MOYENNE, ALLEZ-VOUS ALLOUER POUR LA CREATION
DE VOTRE ENTREPRISE ET LE FONCTIONNEMENT DE CELLE-CI ?

NOMBRE D'HEURES/SEMAINE :

JUSTIFIEZ :

2.5 INDIQUEZ LES DEMARCHES QUE VOUS AVEZ DEJA FAITES POUR DEMARRER VOTRE ENTREPRISE ;

DATE (MOIS/ANNEE) DESCRIPTION PERSONNE(S)
RENCONTREE(S)
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2.6 QUELLES SONT LES DEMARCHES QUE VOUS ALLEZ EFFECTUER AFIN D'ASSURER LE SUCCES DE
VOTRE ENTREPRISE A COMPTER D' AUJOURD’HUI (VOTRE ECHEANCIER) ?

DATE (MOIS/ANNEE) DESCRIPTION

2.7 COMMENT VOYEZ-VOUS VOTRE ENTREPRISE DANS LE FUTUR (3 A 5 ANS) ?

ANALYSE CONCURRENTIELLE

LE BUT DE CETTE PARTIE EST D'EVALUER CE QUE VOUS OFFREZ DE PLUS QUE LA CONCURRENCE CAR
LE MONDE DES AFFAIRES EST DE PLUS EN PLUS DYNAMIQUE ET CORIACE. CHACUN DOIT APPRENDRE
A SE BATTRE AFIN DE SE TAILLER UNE PLACE ET CONSERVER SA PART DU MARCHE.

BIEN CONNAITRE SES CONCURRENTS ET LEURS STRATEGIES, C'EST ESSAYER DE LES CONTRER DE
NOTRE MIEUX AVEC NOTRE PROPRE STRATEGIE. IL FAUT DONC FAIRE UNE ANALYSE APPROFONDIE
DES COMPETITEURS.

3.1 QUI SONT VOS CONCURRENTS ?

* REGARDEZ DANS LE BOTTIN TELEPHONIQUE OU CONSULTEZ INTERNET.

Fondation « Notre releve en affaires »
100 rue Ste-Cécile, bureau 100 - Salaberry-de-Valleyfield (Québec) J6T 1M1 (450) 373-2214
www.releveenaffaires.com



»  ENUMEREZ-LES.

NOMs ADRESSES

3.2 QUELS SONT LEURS POINTS FAIBLES ET LEURS POINTS FORTS ?

* N'HESITEZ PAS A ALLER VOIR VOS PRINCIPAUX CONCURRENTS AFIN DE VISUALISER LEUR
COMMERCE, ILS NE SAVENT PAS QUE VOUS VOULEZ PARTIR EN AFFAIRES.

CONCURRENTS LEURS FORCES LEURS FAIBLESSES

* REPONDEZ SELON VOS CONNAISSANCES ET VOTRE JUGEMENT.

3.3 QU’EST-CE QUE VOUS ALLEZ FAIRE POUR VOUS DEMARQUER DE VOS CONCURRENTS QUI
OFFRENT LE MEME SERVICE OU PRODUIT QUE VOUS ?

Ou

DANS LE CAS D'UNE ACQUISITION D’ENTREPRISE EXISTANTE, COMMENT ALLEZ-VOUS FAIRE
POUR LA RENDRE RENTABLE ?
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LE MARCHE

VOUS DEVEZ CONVAINCRE VOTRE BANQUIER AINSI QUE LES INSTANCES GOUVERNEMENTALES QUE
VOTRE PRODUIT OU VOTRE SERVICE BENEFICIE D'UN MARCHE SUBSTANTIEL ET EN PLEINE
CROISSANCE. VOTRE PRODUIT DEVRA SE VENDRE MALGRE LA CONCURRENCE. VOUS DEVEZ VOUS
TROUVER UNE NICHE (CRENEAU) QUI N' AFFECTERA PAS LA CONCURRENCE.

4.1 CROYEZ-VOUS AVOIR UN VOLUME SUFFISANT DE CLIENTS POUR ATTEINDRE UN SEUIL DE
RENTABILITE ACCEPTABLE ? EXPLIQUEZ VOS FONDEMENTS SELON VOTRE JUGEMENT :

EX.: NOMBRE DE CLIENTS PAR JOUR OU PAR MOIS. FAITES VOS CALCULS ;

EX.: CLIENTELE DEJA ASSUREE, CONTRATS DEJA SIGNES, LETTRES D'ENTENTE, LETTRES
D’INTENTION, ETC.

*  BROCHEZ LES DOCUMENTS PERTINENTS A LA FIN DU DOCUMENT.

4.2 S| VOS PRIX SONT INFERIEURS A LA CONCURRENCE, COMMENT POUVEZ-VOUS ETRE RENTABLE
? S’ILS SONT SUPERIEURS, COMMENT FEREZ-VOUS ACCEPTER LE PRODUIT OU SERVICE AUPRES
DU CLIENT ?
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4.3 QUELS BESOINS VOULEZ-VOUS COMBLER OU SATISFAIRE (BESOINS DU CLIENT) ?

44 A QUELS TYPES DE CONSOMMATEUR ET TERRITOIRE VOUS ADRESSEZ-VOUS (PARTICULIER,
COMMERCIAL, INDUSTRIEL) ?

Fondation « Notre releve en affaires »
100 rue Ste-Cécile, bureau 100 - Salaberry-de-Valleyfield (Québec) J6T 1M1 (450) 373-2214
www.releveenaffaires.com




5.

LE PROMOTEUR

5.1 VOus TROUVEREZ ICI UNE LISTE DES PRINCIPALES QUALITES QUE VOUS EVALUEREZ SELON LES
CODES SUIVANTS :

SOYEZ HONNETE ET CONSTRUCTIF DANS VOS REPONSES CAR LE BUT DE CETTE QUESTION EST DE
VOUS AIDER EVENTUELLEMENT A SURMONTER VOS FAIBLESSES.

EXCELLENT

BON

. MOYEN

A AMELIORER

JE NE POSSEDE PAS CETTE QUALITE

moQOw>

LEADERSHIP : CAPACITE DE DIRIGER DES RESSOURCES HUMAINES DE FACON

OPTIMALE.

OUVERTURE D'ESPRIT : CAPACITE D'ECOUTE ET DE COMPREHENSION.

GOUT DU RISQUE : LE RISQUE DOIT ETRE CALCULE ET NON ALEATOIRE.

APTITUDES A RESOUDRE DES PROBLEMES.

CONFIANCE EN SOI : SANS ETRE ARROGANT.

FORTE MOTIVATION : AVOIR DES BUTS ET VOULOIR LES ATTEINDRE.

FACILITE A COMMUNIQUER.

BON EQUILIBRE : CONTROLE DE SOI ET BONNE REACTION AU STRESS.

BONNE SANTE.

AVOIR LA CONVICTION D'ETRE LE MAITRE DE SA DESTINEE.

5.2 QUELLES SONT VOS FORCES, VOS COMPETENCES PROFESSIONNELLES ET VOTRE EXPERIENCE SE
RATTACHANT A VOTRE PROJET D'ENTREPRISE ?

POURQUOI ETES-VOUS LA PERSONNE IDEALE POUR MENER CE PROJET A TERME ?

5.3 QUELLES SONT VOS FAIBLESSES ? DECRIVEZ DE QUELLE FACON VOUS COMPTEZ Y REMEDIER :
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5.4 AVEZI-VOUS DEJA ETE PROPRIETAIRE D'UNE ENTREPRISE (QUEL GENRE ET DURANT QUELLE
PERIODE) ?

5.5 QUELLES SONT VOS PLUS GRANDES INQUIETUDES CONCERNANT LE FAIT DE CREER OU
D’ACQUERIR VOTRE ENTREPRISE ?

LE FAIT D’ AVOIR IDENTIFIE VOS INQUIETUDES NE DIMINUE PAS NECESSAIREMENT VOS
CHANCES DE SUCCES CAR CECI NOUS AIDERA A VOUS FOURNIR UN SUPPORT ESSENTIEL A

VOTRE REUSSITE.
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BILAN PERSONNEL

NOM DE L'ENTREPRISE NUMERO D'ASSURANCE SOCIALE
BILAN PERSONNEL DE MADAME OU MONSIEUR EN DATE DU
ACTIF PASSIF
SOLDE VERSEMENT | SOLDE
MENSUEL
ARGENT EN MAIN EMPRUNTS
DEPOTS (CAISSE, BANQUE, AUTRES) AUTO
ACTIONS (VALEUR EN BOURSE) COMPAGNIE DE CREDIT, PARTICULIERS,
AUTRES
LIMITE DE CREDIT DE :
VISA $
MASTER CARD $
AUTRES (SPECIFIEZ) $
OBLIGATIONS MARGE DE CREDIT PERSONNELLE
LIMITE DE : $
ASSURANCE-VIE (SEULEMENT VALEUR EMPRUNT SUR POLICE D'ASSURANCE-VIE

DE RACHAT S'IL Y EN A UNE)

AUTOMOBILE(S) {VALEUR MARCHANDE) HYPOTHEQUES

ANNEE : MARQUE :

ANNEE : MARQUE :

IMMEUBLE (VALEUR MARCHANDE) IMPOTS OU TAXES EXIGIBLES

AUTRES ELEMENTS DE L'ACTIF (PRECISEZ) AUTRES ELEMENTS DU PASSIF (PRECISEZ)

- TOTAL PARTIEL

- AVOIR NET (TOTAL ACTIF MOINS TOTAL
PARTIEL)

TOTAL ACTIF TOTAL PASSIF ET AVOIR NET

AUTRES INFORMATIONS :
JE DECLARE O N’AVOIR JAMAIS FAIT FAILLITE PAR LE PASSE.
O AVOIR DEJA FAIT FAILLITE PAR LE PASSE POUR LES RAISONS SUIVANTES :

JE CERTIFIE QUE LES RENSEIGNEMENTS CONTENUS DANS LE PRESENT FORMULAIRE SONT EXACTS ET COMPLETS.

SIGNATURE : DATE :

NOTES EXPLICATIVES :

CE TABLEAU VOUS PERMET DE PRENDRE CONNAISSANCE DE VOTRE AVOIR ET D'ETUDIER LES POSSIBILITES D'INVESTISSEMENT
PERSONNEL DANS VOTRE PROJET. IL EST ETABLI AVANT LE TRANSFERT D'ARGENT COMPTANT ET D'ACTIFS PERSONNELS AU
PROJET. IL POURRA AUSSI VOUS SERVIR LORS DE VOTRE DEMARCHE DE FINANCEMENT AUPRES D'INSTITUTIONS FINANCIERES.
IL IMPORTE QU'IL SOIT DONC RECENT ET COMPLET. COMME TOUT BILAN, LA PARTIE «ACTIF» DOIT ETRE EQUILIBREE PAR LA
PARTIE «PASSIFY. IL ESTIMPORTANT QUE CHACUN DES PROMOTEURS REMPLISSE SON PROPRE BILAN PERSONNEL. DES COPIES
SUPPLEMENTAIRES SONT DISPONIBLES AUPRES DE VOTRE CONSEILLER.
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CoUT DU PROJET

CETTE SECTION VOUS AIDERA A IDENTIFIER VOS DIFFERENTS COUTS DE DEMARRAGE QUE VOUS
DEVEZ PREVOIR DES LE DEPART.

= DANS LA PARTIE « COUT DES IMMOBILISATIONS ET DE L'INVENTAIRE », IL S’AGIT DE DECRIRE
TOUT CE QUE VA CONTENIR VOTRE ENTREPRISE A SON OUVERTURE OFFICIELLE. DONC, ILS’AGIT
DE PRENDRE UNE PHOTOGRAPHIE DE VOTRE ENTREPRISE A CETTE DATE PRECISE.

LE COUT DES IMMOBILISATIONS DOIT ETRE COMPOSE DU MATERIEL PERSONNEL QUE VOUS
APPORTEZ DANS VOTRE ENTREPRISE ET DU MATERIEL QUE VOUS DEVEZ ACHETER.

1) COUT DES IMMOBILISATIONS ET DE L'INVENTAIRE :

INVENTAIRES (PRODUIT POUR REVENDRE OU MATIERE PREMIERE) $

MOBILIER ET EQUIPEMENT DE BUREAU

MOBILIER ET EQUIPEMENT DE PRODUCTION

SYSTEME INFORMATIQUE

OUTILLAGE (PETITS OUTILS)

TERRAIN

BATIMENT

SOLDE DE PRIX DE VENTE (ACHAT D'UNE PME)

MATERIEL ROULANT (VEHICULE SERVANT EXCLUSIVEMENT POUR L'ENTREPRISE)

AMELIORATIONS LOCATIVES (AMENAGEMENT ET REPARATION DU LOCAL)

AUTRES (PRECISEZ)

TOTAL DE LA PARTIE 1 : S

NOTE : LE CONSEILLER PEUT VOUS DEMANDER UNE LISTE DETAILLEE.
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= DANS LA DEUXIEME PARTIE « FRAIS INITIAUX » VOUS DEVREZ PREVOIR TOUS LES COUTS
SPECIFIQUES AU DEMARRAGE DE VOTRE ENTREPRISE. GENERALEMENT, CES COUTS NE
REVIENNENT PAS LORS DE LA DEUXIEME ANNEE OU NE REVIENNENT QU'UNE SEULE FOIS DANS
L' ANNEE.

2)  FRAIS INITIAUX :

FRAIS D'INCORPORATION, D'IMMATRICULATION, DE NOTAIRE, D' AVOCAT $

PERMIS ET LICENCE (VEHICULE, TAXE D' AFFAIRES, PERMIS DE RESTAURATION)

ASSURANCES

FRAIS DE COMMUNICATIONS (TELEPHONE, CELLULAIRE, TELEAVERTISSEUR,
INTERNET (INSTALLATION ET DEPOT EN GARANTIE))

ELECTRICITE (DEPOT EN GARANTIE)

FOURNITURES DE BUREAU (CARTES D'AFFAIRES, LIVRES COMPTABLES, ETC.)

MATERIEL INFORMATIQUE

MATERIEL DE VENTE (CATALOGUES, DEPLIANTS PUBLICITAIRES)

FONDS DE ROULEMENT (ARGENT EN BANQUE)

FRAIS DIVERS (PRECISEZ)

TOTAL DE LA PARTIE 2 : S

= FAITES LE TOTAL DES DEUX PARTIES.

Co0T DU PROJET ; S

GRAND TOTAL (PARTIE 1 ET PARTIE 2) : S
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FINANCEMENT DU PROJET

EVIDEMMENT, VOUS DEVREZ TROUVER LES SOMMES AFIN D'EGALER VOTRE COUT DE PROJET. CES
SOMMES SONT INTIMEMENT RELIEES AU FINANCEMENT. IL Y A QUATRE FACONS D'EGALER LE COUT
DU PROJET OU DE FINANCER L'ENTREPRISE :

= LES MISES DE FONDS PERSONNELLES = LES EMPRUNTS
= LES PRETS D' AMIS ET DE PARENTS = LES SUBVENTIONS

LES PRETS D'AMIS ET DE PARENTS DOIVENT ETRE INTEGRES A VOTRE MISE DE FONDS PERSONNELLE
DANS LE PROCHAIN TABLEAU.

LES MISES DE FONDS

EN ARGENT $

EN IMMOBILISATIONS $

TOTAL DES MISES DE FONDS : $

EMPRUNTS

HYPOTHEQUE (TERRAIN ET BATIMENT)
EMPRUNT (MOBILIER ET EQUIPEMENT)
EMPRUNT (MATERIEL ROULANT)
EMPRUNT (SYSTEME INFORMATIQUE)
EMPRUNT (AMELIORATIONS LOCATIVES)
PRET AUX PETITES ENTREPRISES (PPE)
PRET PERSONNEL ET MARGE DE CREDIT

AUTRE (SPECIFIEZ)

A | A | A | A | B | A | B | B | A

TOTAL DES EMPRUNTS :

SUBVENTIONS ET AIDES GOUVERNEMENTALES (SAUF STA)

FONDATION VOLET « JEUNES ENTREPRENEURS » (18 A 35 ANS) $

AUTRE (SPECIFIEZ) $

TOTAL DES SUBVENTIONS ET AIDES GOUVERNEMENTALES : $

FINANCEMENT DU PROJET

TOTAL DES MISES DE FONDS

TOTAL DES EMPRUNTS :

TOTAL DES SUBVENTIONS ET AIDES GOUVERNEMENTALES :

A | A | A | A

TOTAL DU FINANCEMENT :

LE « FINANCEMENT » DOIT EGALER LE « COUT DU PROJET » (POINT é DES PAGES PRECEDENTES).
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8. ETAT DES RESULTATS

CET ETAT EST ESSENTIEL A UNE PRISE DE DECISION FAVORABLE ENVERS VOTRE PROJET. |L EST COMPOSE DE TROIS
PARTIES : LES REVENUS, LE COUT DES MARCHANDISES VENDUES ET LES DEPENSES D'EXPLOITATIONS. CE RAPPORT
DECOULE DIRECTEMENT DE VOTRE ANALYSE DE MARCHE ET DE VOTRE ANALYSE DE LA CONCURRENCE.

VOUS DEVEZ LE COMPLETER EN TENANT COMPTE QU'IL COUVRE LES 12 MOIS DE VOTRE PREMIERE ANNEE
FISCALE. LA VALEUR DE CET ETAT VA DEPENDRE DE L'EXACTITUDE AVEC LAQUELLE VOUS AVEZ ESTIME VOS
VENTES ET VOS DEPENSES. EVIDEMMENT, NOUS SAVONS QUE VOUS N'ETES PAS DES SPECIALISTES. C'EST
POURQUOI NOUS ALLONS PROBABLEMENT CORRIGER VOS CHIFFRES. VEUILLEZ NOTER QU'ON A TOUJOURS
TENDANCE A SUREVALUER NOS VENTES ET SOUS-EVALUER NOS DEPENSES. REMPLISSEZ CE TABLEAU SELON VOS
CONNAISSANCES.

POUR LA PREMIERE ANNEE D’OPERATION

ETAT DES RESULTATS PROFORMA

REVENUS (VENTES, HONORAIRES PROFESSIONNELS, SERVICES RENDUS)

N |~ [~ [P

TOTAL DES REVENUS

COUT DES MARCHANDISES VENDUES (ACHATS POUR FIN DE REVENTE,
DIRECTEMENT RELIE AUX VENTES, MATIERE PREMIERE)

Rl

TOTAL DES COUTS DES MARCHANDISES VENDUES S

MARGE BENEFICIAIRE BRUTE
(REVENUS — LE COUT DES MARCHANDISES VENDUES) S

DEPENSES D'EXPLOITATION
LOYER
ENTRETIEN ET REPARATION DU LOCAL
ELECTRICITE / CHAUFFAGE
FRAIS DE COMMUNICATIONS (TEL., CELL., TELEAVERTISSEUR, INTERNET)
FRAIS DE REPRESENTATION (REPAS AVEC CLIENT)
FRAIS DE DEPLACEMENT (ESSENCE, IMMATRICULATION, PERMIS, ETC.)
ASSURANCE (BATIMENT, VEHICULE, COMMERCE)
FOURNITURES DE BUREAU (PAPETERIE)
PUBLICITE (JOURNAUX, ENVOIS POSTAUX, CARTES D' AFFAIRES)
HONORAIRES PROFESSIONNELS (COMPTABLE, NOTAIRE, AVOCAT)
FRAIS BANCAIRES
TAXES D’ AFFAIRES ET PERMIS
SALAIRES (DE VOS EMPLOYES SEULEMENT)
AVANTAGES SOCIAUX (15 % DES SALAIRES)
ENTRETIEN ET REPARATION POUR EQUIPEMENTS
ENTRETIEN ET REPARATION POUR MATERIEL ROULANT
ENTRETIEN ET REPARATION POUR SYSTEME INFORMATIQUE
INTERET
AUTRES COMPTES SPECIFIQUES A VOTRE ENTREPRISE, PRECISEZ :

A [P [P [P [P [P [P [P [P [P [P [P [P [P [P |68 [P [P [P [P [P [P

TOTAL DES DEPENSES D' EXPLOITATION $

BENEFICE NET (MARGE BENEFICIAIRE BRUT — LES DEPENSES D' EXPLOITATION) S
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RECOMMANDATIONS
ANNEXEZ VOTRE CURRICULUM VITAE ET CELUI DES ASSOCIES (OBLIGATOIRE).

AJOUTEZ TOUS LES AUTRES DOCUMENTS POUVANT NOUS AIDER A PRENDRE UNE DECISION FAVORABLE A
L'EGARD DE VOTRE PROJET.

VOICI QUELQUES EXEMPLES :

BILAN PERSONNEL;
CURRICULUM VITAE;
LETTRE(S) D'INTENTION;
ETUDE DE MARCHE;

LETTRE(S) D’ENTENTE (AVEC LES FOURNISSEURS, AVEC UN DISTRIBUTEUR, AVEC DES CLIENTS,
AVEC LA MUNICIPALITE);
DiPLOMES;
SOUMISSION(S);
CONVENTION D’ASSOCIES OU D' ACTIONNAIRES;
EVALUATION MUNICIPALE OU BAIL;
LISTE DE PRIX DE VENTE;
LISTE DES FOURNISSEURS;
CONTRATS;
ACTES NOTARIES;
EMPRUNTS BANCAIRES;
PREPARATION DE PUBLICITE;
PLANS D' ACTIONS;
CROQUIS OU PHOTO(S) (DU BATIMENT, DU LOCAL, DE L'ESPACE D'ENTREPOSAGE, DU
PRODUIT, ETC.);
PERMIS D’EXPLOITATION OU PREUVE DE CONFORMITE DE ZONAGE;
e  PERMIS SPECIFIQUES AU SECTEUR D' ACTIVITE;
® POUR LES PROJETS D'EXPANSION OU D' ACQUISITION :
- PREUVE D'IMMATRICULATION OU D'INCORPORATION;
- BREF HISTORIQUE;
- ETATS FINANCIERS REELS DES TROIS DERNIERES ANNEES;
e TOUT AUTRE DOCUMENT PERTINENT.

PLUS NOUS AURONS D'INFORMATIONS, MIEUX NOUS SERONS EN MESURE D'EVALUER VOTRE PROJET.

SIGNATURE DU REQUERANT NOM EN LETTRES MOULEES DATE
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